
SPRAWDZONE 
METODY NA 
PIERWSZE 100 
SPRZEDA{Y NA ETSY
Najtrudniejsze na Etsy jest osi�gni�cie pierwszych 100 sprzeda}y. To symboliczny 
próg, który daje pewno[�, }e Twoje dziaCania przynosz� efekty. To co najbardziej liczy 
si� w algorytmie Etsy to dynamika sprzeda}y i odwiedziny Twoich ofert. Na samym 
pocz�tku musisz stymulowa� oba te czynniki, aby Twoje produkty nie zostaCy 
umieszczone na koEcowych stronach wyników wyszukiwania na Etsy.
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Problem Pocz�tkuj�cego Sprzedawcy
Po dodaniu pierwszych ofert otrzymujesz od Etsy jedynie kilkadziesi�t 
testowych wy[wietleE na pierwszych stronach wyników wyszukiwania. W 
ten sposób Etsy testuje interakcje z Twoim produktem, aby oceni� jego 
szanse na sprzeda} i umie[ci� go na odpowiedniej stronie wyników 
wyszukiwania. Im wi�cej sprzeda}y i odwiedzin uzyska produkt w 
pierwszych dniach, tym wy}ej zostanie ustawiony w wynikach 
wyszukiwania.

Kluczem do sukcesu jest zrozumienie, }e Etsy traktuje ka}dy produkt 
indywidualnie i wy[wietla go wedCug statystyk per listing, nie wedCug 
statystyk caCego sklepu.
Aby Twoje produkty nie utkn�Cy na ostatnich stronach wyszukiwania, 
potrzebujesz sprawdzonych metod, które pomog� popchn�� Twoj� kul� 
[niegow� z górki.



Metoda #1: Przyjaciele 
i Rodzina

Popro[ Bliskich
Popro[ osoby, które znasz, aby 
dokonaCy kilku zakupów w Twoim 
sklepie oraz wystawiCy komentarze.

WysyCaj paczki
Wykonaj prawdziwe transakcje, 
wpisz kod do [ledzenia paczki do 
ka}dego zamówienia.

Kody rabatowe
Utwórz kody rabatowe, aby obni}y� 
wielko[� prowizji z tych transakcji.

Koszt Operacji
Wielko[� prowizji Etsy pomno}ona 
przez ilo[� zakupów. To inwestycja, 
któr� warto ponie[�.

Traktuj to jako pocz�tkow� inwestycj� w rozwój swojego sklepu na Etsy, która szybko 
si� zwróci.



Metoda #2: Traffic z Social Media

Wykorzystaj Swoich Followersów
Je}eli masz swój kanaC z dowoln� grup� [ledz�cych, warto skorzysta� 
z ich aktywno[ci. Ustaw bardzo atrakcyjny kupon, dodaj go do postu i 
zbieraj sprzeda}e na Etsy.

Potrzebujesz dosCownie kilku sprzeda}y, aby algorytm zacz�C 
pokazywa� Twój produkt wi�kszej publice na Etsy. To przyniesie Ci 
sprzeda} po normalnych cenach, z mar}� jakiej oczekujesz na co 
dzieE.

Pami�taj, }e Twoim priorytetem jest uzyskanie pozycjonowania na Etsy, 
a nie zarabianie na tych transakcjach. Zrób wszystko, aby pojawiCo si� 
jak najwi�cej sprzeda}y, w jak najkrótszym okresie.



Metoda #3: Traffic z 
WCasnego Sklepu

Twój Sklep
Przekieruj kupuj�cych z wCasnego sklepu online na Etsy

Promocja
Wybrany produkt taniej tylko na Etsy przez bardzo krótki okres czasu.

Pozycjonowanie
Po[wi�casz mar}e od klientów, którzy kupiliby u Ciebie w sklepie, ale 
zyskujesz widoczno[� dla setek tysi�cy kupuj�cych

Mo}e wydawa� si� to kontrintuicyjne, ale istnieje ogromna warto[� w przekierowaniu 
kupuj�cych na Etsy. Tak, zapCacisz prowizj�, ale gdy Twój produkt zacznie by� 
wy[wietlany na pierwszych stronach wyszukiwania, b�dzie widoczny dla setek tysi�cy 
kupuj�cych 3 co jest niemo}liwe w wCasnym sklepie bez du}ej inwestycji w reklamy.



WA{NE
Udost�pniaj Link do Konkretnego Produktu
Za ka}dym razem gdy udost�pniasz link znajomym, rodzinie, fanom na social media lub w swoim sklepie, pami�taj aby udost�pnia� link do 
konkretnego listingu, nie do strony Twojego sklepu na Etsy.

W pozycjonowaniu na Etsy liczy si� sprzeda} i traffic. Je[li b�dziesz kierowaC kupuj�cych do sklepu, }aden z Twoich listingów nie b�dzie miaC 
korzy[ci ze zwi�kszonego ruchu.

Etsy traktuje ka}dy produkt indywidualnie i wy[wietla je wedCug statystyk per listing, nie wedCug statystyk sklepu!



Metoda #4: Kampanie 
na Social Media
Reklamy Kieruj�ce na Etsy

Je}eli masz ju} konto na Social Media a dopiero zaczynasz na Etsy, du}o Catwiej 
b�dzie Ci wystartowa� z reklamami generowanymi z Twoich postów ni} uczenie si� 
systemu Etsy Ads.

Ustaw kampani� na Facebook, Instagram lub TikTok tak, aby landing page byC Twój 
produkt na Etsy zamiast profilu na social media lub strony internetowej.

To przyniesie Ci na pewno traffic jak, oraz mo}e przynie[� sprzeda} 3 dokCadnie tego 
potrzebujesz do prawidCowego pozycjonowania ofert na Etsy.



Metoda #5: Reklamy Etsy
01

Ustaw Bezpieczny Bud}et
Zacznij od 1-2 dolarów bud}etu dziennie na jeden produkt. Je[li chcesz 
promowa� wi�cej produktów, pami�taj o zwi�kszaniu bud}etu. Za 1-2 
dolary dziennie Twoja reklama pojawi si� 100-500 razy dziennie, co da 2-
8 klikni��.

02

Nie WyC�czaj Przez 30 Dni
Automat Etsy sprawdza pod jakimi wynikami wyszukiwania Twoja oferta 
ma najwi�ksze szanse na sprzeda}. Je[li przerywasz ten okres testów, 
reklamy Etsy nigdy si� nie zoptymalizuj� pod k�tem kosztów i 
wy[wietleE w odpowiednich miejscach.

03

Optymalizuj Po Miesi�cu
W pierwszym miesi�cu powiniene[ otrzyma� minimum 1 sprzeda}. Je[li 

sprzedasz wi�cej, produkty zaczn� wy[wietla� si� organicznie.

04

Zwi�kszaj Stopniowo
Nie ignoruj wiedzy o zarz�dzaniu reklamami. Zwi�kszaj bud}et tak, aby 

zawsze mie� korzy[ci z inwestycji.

To narz�dzie wymaga du}ej wiedzy, ale jest jedynym rozwi�zaniem dla tych, którzy nie mog� poprosi� znajomych o zakupy, nie posiadaj� 
wCasnych kanaCów social media ani strony internetowej.



Porównanie Metod
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Przyjaciele i Rodzina Social Media WBasny Sklep Kampanie Social Reklamy Etsy
Aatwo[� Wdro}enia Koszt Skuteczno[�

Ka}da metoda ma swoje zalety. Wybierz t�, która najlepiej pasuje do Twoich mo}liwo[ci i zasobów. Najlepsze rezultaty przynosi poB�czenie kilku 
metod jednocze[nie.



Pami�taj: Etsy to Gra DCugoterminowa
1 Start

Najwa}niejsze aby od samego pocz�tku dodawa� oferty, które b�d� zoptymalizowane 
pod k�tem SEO

2 1-3 miesi�ce
Potrzebujesz zewn�trznych impulsów opisanych w tym poradniku, aby Twój sklep 
zacz�C mie� trakcj�

3 3-6 miesi�cy
Zaczn� pojawia� si� pierwsze organiczne sprzeda}e, poniewa} Twój sklep b�dzie miaC 
ju} osoby obserwuj�ce, a Twoje oferty b�d� pojawia� si� w wynikach wyszukiwania 
organicznie

4 6+ miesi�cy
Je}eli stworzysz spójny wizualnie sklep, Twoje oferty b�d� zoptymalizowane pod 
k�tem SEO, stworzysz zrozumiaCe i przejrzyste oferty, oraz rozp�dzisz swój sklep 
aktywno[ci� poza Etsy, po 6 miesi�cach powiniene[ widzie� wymierne wyniki i 
transakcje do wielu krajów na caCym [wiecie.

MaCo komu udaje si� osi�gn�� sukces, startuj�c zupeCnie od zera, szybciej ni} w 6 miesi�cy. 

Ucz�c si�, korzystaj tylko z wiedzy do[wiadczonych marketingowców i specjalistów od SEO.

Nie po[wi�caj czasu na tajemnicze porady, niepowtarzalne metody, lub rady które maj� przynie[� Ci 
szybki sukces. Etsy to czysta wiedza o e-commerce, któr� musisz pozyska� ze sprawdzonego 
{ródCa. Baw si� dobrze i nie zniech�caj si� 3 sukces przyjdzie po czasie, je[li wdro}ysz prawidCowe 
rozwi�zania.



dlatworcow.pl

Nazywam si� MichaC i od kilku lat wspieram sprzedawców z USA i 
Europy w prowadzeniu ich sklepów na Etsy. Jestem do[wiadczonym 
marketingowcem posiadaj�cym kompletn� wiedz� o tym jak dziaCaj� 
algorytmy w globalnych platformach sprzeda}owych.

Je}eli szukasz wsparcia w prowadzeniu Twojego sklepu Etsy 
skorzystaj z Audytu, umów si� na Sesj� Naprawcz�, lub Sesj� 
Strategiczn�.

Mo}esz te} doC�czy� do grupy na Facebooku, lub skorzysta� z mojej 
Darmowej Diagnozy dla Twojego sklepu.

Mo}esz zgCosi� si� do mnie z dowoln� kwesti� zwi�zan� z Twoim 
sklepem Etsy, po prostu napisz na michal@dlatworcow.pl lub 
odwied{ moj� stron� internetow�.
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